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Führungskraft oder Künstliche Intelligenz? Wer führt in Zukunft im 
Vertrieb?

1. Sie sind...

2. Wie alt sind Sie?

 Forms(https://www.office.com/launch/forms?auth=2&from=FormsDomain)  PH

55
Antworten

11:43
Durchschnittliche Zeit für das Ausfüllen

Aktiv
Status

männlich 47

weiblich 8

divers 0

20-30 5

31-40 12

41-50 21

51-60 17

über 60 0

https://www.office.com/launch/forms?auth=2&from=FormsDomain


02.04.22, 19:09 Führungskraft oder Künstliche Intelligenz? Wer führt in Zukunft im Vertrieb? (Bearbeiten) Microsoft Forms

https://forms.office.com/Pages/DesignPage.aspx?origin=OfficeDotCom&lang=de-DE&route=GroupForms#Analysis=true&FormId=AL-PhdMDQ0eRg5_XvG… 2/10

3. Wie viele Mitarbeiter und Mitarbeiterinnen sind in Ihrem Unternehmen tätig?

4. In welcher Branche sind Sie tätig?

5. In welchem Vertriebs-/Verkaufsbereich sind Sie persönlich tätig?

6. Was ist Ihre aktuelle Stellenbezeichnung?

1 2

2-5 2

6-50 15

51-250 10

251-1000 11

über 1000 15

Neueste Antworten

"Bank"

"Lebensmittel"

"Logistik"
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B2B 37

B2C 6

B2B und B2C 12

Sonstiges 0

Neueste Antworten

"Coach"

"Business Development Manager"

"Account Manager"

55
Antworten
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7. Sind Sie als Führungskraft für Vertrieb und Verkauf verantwortlich?

8. Welchen Stellenwert haben digitale Technologien in Ihrem Vertriebsteam?

9. Wie vertraut sind Sie persönlich mit dem Begriff der künstlichen Intelligenz?

10. Wie würden Sie künstliche Intelligenz in einem Satz beschreiben?

11. Setzen Sie Technologien mit künstlicher Intelligenz in Ihrem Vertriebsbereich ein?

ja 41

nein 14

Promotoren 12

Passive 21

Detraktoren 22

sehr, ich kann anderen dieses … 7

gut 30

etwas 18

überhaupt nicht 0

Neueste Antworten

"Nützlich "

"Das Lernen von Maschinen, um Szenarien und Lösungen schneller …

"KI ist eine Maschine die basierend auf menschlichen Mustern, Entsc…

52
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ja 12

nein 41

weiß nicht 2
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12. Welche digitalen Technologien sind das konkret?

13. Wie schätzen Sie den Einsatz künstlicher Intelligenz im Vertrieb ein?

14. Welchen Stellenwert haben Daten und Datenqualität in Ihrem Vertriebsteam?

15. Wie schätzen Sie die Datenumfang und -qualität im Vertrieb ein?

Neueste Antworten

"-"

16
Antworten

Chance 34

Risiko 0

sowohl als auch 14

Promotoren 20

Passive 17

Detraktoren 11

exzellent 1

sehr gut 11

gut 22

mittelmässig 11

schlecht 3

weiß nicht 0
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16. Im Folgenden lese ich Ihnen einige Aussagen vor, bitte geben Sie an,

wie sehr Sie diesen Aussagen zustimmen:

17. Wie verändert sich durch den digitalen Wandel Ihre Rolle als Führungskraft?

stimme voll zu stimme ich eher zu teils teils stimme ich wenig zu stimme absolut nicht zu

Die vorhandenen Daten sind eine gute Grundlage für
Entscheidungen als Führungskraft.

Wir haben ideale Schlüsselkennzahlen/KPIs zur
Steuerung.

Die vorhandenen Daten überfordern mich.

Die vorhandenen Daten werden optimal genutzt.

wird unwichtiger bleibt gleich wird wichtiger

Organisator & Manager:in

Leader:in

Coach

Fachmann/-frau
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18. Wie verändern sich durch den digitalen Wandel Ihre Aufgaben als Führungskraft?

wird unwichtiger bleibt gleich wird wichtiger

Organisieren

Für Ziele sorgen

Entscheiden

Team entwickeln und fördern

Kommunizieren

Kontrollieren
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19. Wie entwickelt sich in Zukunft der Stellenwert folgender Führungsinstrumente?

20. Wo sehen Sie in Zukunft den größten Hebel zur Steuerung und Führung von Vertriebsteams?

wird unwichtiger bleibt gleich wird wichtiger

Jährliches Mitarbeitergespräch

Persönliches Coaching

Regelmässige Teammeetings

Prämien- und Provisionssysteme

Verkaufsleitsätze & -handbuch

Zielvereinbarung

Vorbildrolle

Reportingsysteme

Feedback

Anforderungsprofile & -stellenbeschreibungen

Automatisierte Reportings & Kundenanalysen

Automatisiertes Aktivitätenmanagement

Automatisierte Worksflows

Neueste Antworten

"Persönliches Coaching und Wertschätzung "

"Weg von der Bürokratie, hin zu Automatisierung. Flexibilität für Mit…

"Datengetriebene, faktenbasierte Steuerung erfolgt zukünftig durch …

39
Antworten
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21. Wie selbstgesteuert und eigenverantwortlich agiert Ihr Verkaufsteam?

22. Was denken Sie, welche Zielerreichung (Prozent) hätte Ihr Team ohne Ihre Führungsarbeit?

23. Im Folgenden lese ich Ihnen einige Aussagen vor, bitte geben Sie an,

wie sehr Sie diesen Aussagen zustimmen:

Promotoren 7

Passive 24

Detraktoren 24

Neueste Antworten

"30"

"25"

"60%"

55
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stimme voll zu stimme ich eher zu teils teils stimme ich wenig zu stimme absolut nicht zu

Künstliche Intelligenz ist schon HEUTE im
Führungsalltag wichtig.

Künstliche Intelligenz ist in ZUKUNFT im
Führungsalltag wichtig.

Künstliche Intelligenz wird in ZUKUNFT die
Führungskraft bei Routinetätigkeiten unterstützen.

Künstliche Intelligenz wird in ZUKUNFT komplexe
Tätigkeiten abnehmen.

Ich werde in ZUKUNFT Kontrolle und Entscheidungen
an künstliche Intelligenz abgeben.

Künstliche Intelligenz wird in ZUKUNFT die Arbeit und
Rolle der Führungskraft fundamental beeinflussen.
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24. Wenn Sie 2-3 Wünsche frei hätten: Was würden Sie sich für eine wirkungsvollere Führung
wünschen?

25. Vorname

26. Nachname

27. Firma

28. Emailadresse

Mehr Zeit für die Führung und… 47

Klarere Vorgaben des Manage… 5

Eine bessere Datengrundlage 20

Wirkungsvollere IT-Systeme 25

Optimierung der vorhandend… 23

Mehr Führungskräftetrainings 9

Mehr Trainings im Bereich digi… 17

Mehr Selbstdisziplin und Kons… 12

Sonstiges 2

Neueste Antworten

"Stefan"

"Bernhard"

35
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Neueste Antworten

"Handl"

"Hartlieb"

35
Antworten

Neueste Antworten

"Steiermärkische Sparkasse "

"HiPP Austria GmbH"

34
Antworten

Neueste Antworten

"stefanhandl5@gmail.com"

"bernhard.hartlieb@hipp.at"

37
Antworten


